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,Fulminanter" Tyre24-Start in Italien

Is Teil der eigenen Zukunhts-/Expansionsstrategie hat Ty-

re24 seine gleichnamige B2B-Reifenhandelsplattiorm

Mitte September auch in ltalien unter www.tyre24.it ans

MNetz gebracht. Nur gut einen Monal spaler kann das Un-
ternehmen von einem Jfulminanten Start” in dem sideuropdischen
Land berichten. Allein in den erster beiden Wachen nach dem Start
habe man bereits einen Stamm aktiv kaufender Kunden im drei-
stelligen Bereich gewinnen kinnen, heiBt es. Und innerhalb des
ersten Monats sollen zudem schon Reifen und Felgen mit einem
Volumean von mehr als einer halben Million Euro tber die Plattform
bestellt worden sein. [Diese Anzahlan Bestellkunden innerhalb kir-
zester Zeil und eine rasant wachsende Anzahlan Bestellungen be-
legen, dass der italienische Markt nach unserer B2B-Onlineplatt-
form fir den Reifenhandel verlangt hat, sowohl von Anbieter- als
auch von Kauferseite", sagt Markus Nagel, Vertriebsleiter der Ty-
re24-Gruppe.

Einen Grund fir den Erfolg in talien sieht er dabei darin, dass
den Kunden nicht nur eine Plattfcrm zur Verfligung gestelll wird,
sondern zudem noch ein groBes Team an Muttersprachlern im In-
nen- und AuBendienst, um eine qualifizierte, persdnliche und kom-
petente Beratung bereitzustellen. Mit Italien sind wir in einem Land
gestartet, in dern der Onlinshandel bisher noch einen untergeord
neten Stellenwert hat und dadurch Sarrieren abzubauen waren, Un-
ter Berlcksichtigung kultureller Urterschiede haben wir es mit viel
Uberzeugungsarbeit, Emotionalitit und einem perfekten Service
schnell geschafft, die Reifenhéndler von den Vorteilen unserer
Plattform zu lberzeugen”, so Nagel. Berichtet wird zudem, dass
schon zahlreiche italienische GroBhandler dafir gewonnen werden
konnien, ihre Waren auf wwwiyrez4.it anzubieten, Dariiber hinaus

konnten Refenhandler gleich-
wohl vom Angebot anderer
Tyre24-Lieferanten aus ganz
Europa profitieren, deren Anzahl
mil Gber 450 beziffert wird und
die auch nach ltalien ligtern, um
von Antang an dort eine hohe
Warenverfigbarkeit, Produkt-
vielall sowse glnstige Preise®
zu gewahrleisten.
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JUnser ernanntes Ziel ist, in ] i ’ )

den néchsten Monaten neben ,\ . o oo er die beim g
weieren italienischen GroB- (ichen Tym24-Start eine Rolle gespiek
handlern europaweit neue Lie- haben sollen, wird ein grofies Team an
feranten zu g@winnen und das Muttersprzchlem i Innen- und Au
Warenportfolio auf der Plattiorm DEndienst jesehen

weiler auszubauen, Interessiente Lieferanten kinnen — wenn die
technischen Voraussetzungen erflllt sind — durch unsere standar-
disiarien Prozesse innerhalb kirzester Zeit ihre Waren auf wawwly-
re24.it anbieten und somit ihr eigenes Wachstum vorantreiben”, er-
kidrt Rolf Beifel, Leiter Lieferantenmanagement der Tyre24-Grup-
pe. Um die Qualitat von Anbieter- und Kauferseite auch in lalien
zu gewdhrieisten, werden demnach alle potenziellen italienischen
Neukunden vor Ort von dem jeweiligen regionalen AuBendienst-
mitarbeiter geprift und erst nach einem erfolgreichen doppelten
Verifizierungsverfahren fiir eine Teilnahme aut der italienischen
Plattform zugelassen. Ab Januar sollen dann Gbrigens flnf statt bis-
her zwei Variriebsprofis eine flichendeckende fachliche Beratung
und Unterstiitzung in ltalien sichersteller. cm



