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GroBe Borse fur kleine Handler

Mit Tyre.one kiinnen auch kleine und mittelgroBe Reifenhandler im professionellen Online-
Handel mitspielen und dabei als eigensténdiger Unternehmer erfolgreich bleiben.

Ir sind schon seit dem Start von Tyre24 in

Osterreich mit dabei®, erinnert sich Thomas
Marxrieser, Geschiiisfiihrer von Marxrieser - Auto
| Reifen | Service mit Standorten in Leonding und
Strengherg 2urlick. Dabei nutzt Marxrieser die Plati-
form sehr intensiv. 25 bis 30 Prozent des Volumens
beziehen wir von Tyre24. Damit schlieBen wir die
Liicke zur Industrie, etwa bei Lieferschwierigheiten,
wenn bestimmiz Modelle nicht bevorratet sind.”
Aber auch Aktonen, die dber dle Industeie nicht
miglich sind, nutzi Marxrieser, um fiir seine Kunden
attraktive Angebote zu machen, ,Wir geben die Vor-
teile mit einem entsprechenden Aufschlag an unsens
Kunden weiter,”
Duss diese Angebote durch Uberproduktionen und
durch Uberbelicferungen dber Grolhindler erfol-
gen, ist Marxrieser bewusst. | Diese Aktionen sind
Tatsachen, aber wir wollen bei dem Geschift mit
dabei sein und michten nicht, dass e an ung vorbei-
geht”, so der Reifenexperie pragmatisch.

Erste Erfolge mit Tyre.one
Als zufriedener und erfolgreicher Tyre24-Kunde
nutzt Marxrieser von Beginn an die neus Endkunden-

Flattform Tyre.one. [Das ist die einfachste Mglich-"

keeit, mit sinem Online-Shop aufzutreten, ohne selbst
einge eigene Losung um teores Geld programmieren
zu lassen”, erklin Marsrieser. Dabei wind das zent:
rale und umfassende Tyre24-Angebot an Reifen und
Felgen genutzt. Marxrieser = Auto | Reifen | Service
Bt im GroBraum Ling als Profi-Anbieter angefihri

JDer Kunde sucht Reifen- und Montage-Partner
aus.” Fillt die Wahl auf Marxrieser, erhiilt er die
Besicllung, alle Kundendaten und den Wunschier-
min. Enischeidend ist dabei, dass Marxricser dabei
cigenstiindiger und freber Untermehmer bleibs. Pro-
duktaufschlag und Montagepreis werden selbst hin-
terlegl. Auch der Berug der Ware stelit mir frei”,
betont Marxrieser. S50 kann er natiidich einfach und
effizient gheich bei Tyre24 bestellen, er kann aber
ebenso Reifen verwenden, die er bereits aul Lager
hat.”

o\

Reilensperialist
Thomas Marxrieser

»Tyre.one bietet mir die Méglichkeit, wettbe-
werhsfihig im Online-Geschift mitzuspielen*

Wetthewerbsfihig im Netz

~Tyreone bietet mir als kleiner, regionaler Partner
die Maglichkeit, wettbewerbsfihig anraktiv im Netz
anzubieten und im Online-Geschaft mitzuspielen”,
betont Marsrieser die Vorteile von Tyre.one.

~Wenn man sich mit der Dienstleistung profilier,
kann man auch als kleiner oder mittlerer Betrieh
noch iiberleben.”

JJeder Reifenhiindler kann (ber Tyre.one intensiv
an der sictig wachsenden Welt des eCommerce teil-
haben. Eine wergheichbare Vielfalt on Artikeln kann
kein Einzelhdindler vorhalten, Der Rohertrag bei den
Reifen bleibt dabei beim Hindler”, erginet Michael
Raitow, Vorstand der Saitow AG. = (GEW)

Thomas Markrieser

ber von Tyre24 und
Tyre.cne: Michaed

AUTO & Wirkhichah 12/2018 I ag



